Activum y Acierta
se alian para crecer
en el negocio del
alquiler de pisos

Lanzan “Servicios 360° BTR” para ir
de la mano de fondos v promotoras

Alba Bl law saoan

Actirum Rieal Estate Consulting, v
Acierta A sistencia (Grupo Caser)
han sellado una alianza para cami-
nar juntas en el mercado del alqui-
ler residencial a través de Servicios
360" BTR, una nueva linea de ne-
pocio con 1a que offecerdn una car-
tera de servicios profiesionaliz ados
1 105 inversores que apuestan por
los provectos de Build to Rent (oons-
truir para alquilar).

Este tipe de promociones de obra
nueva penexdas desde su inicio pa-
ra el negocio del alquiler arranca-
ron con fuerza hace tan solo unos
afins en Espafia, peroen poco tem-
po se han comvertido enun produc-
to en auge dento del sector inmo-
biliario, tanto que se espera que a
I larpn de este afio ol BTR mueva
alrededor de 2.400 millones de eu-
ros de imversion en nuesoo pais, se-
Fin las estimaciones de Activum
Real Estate Consulting.

El crecimientn de este tipo de pro-
yectos estd respaldado por el “am-
plio recorrido que tiene ] sector
del akquiler en Espafia”, explica An-
tonio Lodeiro, CEQ de Activum,
U asEura que acalmente se pro-
duce una conjuncion de factores
gue estin impulsando el alquiler.
Asi, por un lado “encontrariamos
una gran morvilidad laboral, espe-
cialmente entre b2 fente joven, que
por ello apuesta por el alquiler”, ex-
plicae] directivo. A esto se suma la
“dificultad de acceso a la compra
de unaviviends, por bo gque otros
muchas jivenes se ven abocados
también a seguir viviendo de alqui-

ler”™. A este sumento de ka deman-
da ¢ suma una ofierta muy escasa.
En este sentido, Rodolfo Nevado,
Director Comercial de Caser Asis-
tencia, destaca que en Espafia ha-
cen falta mas de 1,5 millones de vi-
viendzs en alguiler para simamos
en los niveles medios de Europa, lo
que tambien es un fctor que arae
1z imversion institucional Este ca-
pital “profesionalizari el sector, que
acualmente £t COMPUESTD 201N
953 por particulares”.

La alianza entre ambas compa-
fiias va destinade al 5% del merca-
dio que estd en manos de grandes
imversores. “A mvés de Servicios
3607 BTR offeceremos una carte-
ra integral de servicios que permd-
tird dar respuesta a todas 1as nece-
sidades de lanzamiento y mantend-
miento de edificios BTR; asi como
die atencion a los huéspedes, tal ¥
como lo explican a efEconpmista
ambas compariias.

“Entendemos que este es el mo-
mento en gue debe explotar el ne-
gocio zanciado a Build to Rent y dos

Edificio de viviendas en construccion.oas o mara

lideres en la gestion de actives in-
mobiliarios, uno mis enfocado en
marketingy comercializacion {Ac-
tivam)yy otro enAssety Facility M
nagement (Acers), consipues mais
actuando de forma conjunta que

La inversion en estos proyectos
crecera un 15% este afio

B sector ded Build 1o Rent se ha consolidado ennuestropalsy cuenta
cada ver conmas promotoras, consulloras e inversores participando
en este segment. Se ectima gue enel afio 2027 se invirtieron 2100

millones de euros enresidencial en

algpsiler, logue supone un incre-

mento de 5% respectodal afio anterior segine] departamento de
Research de Activum Sepin este, Lambén se regiclra  un Incremen-
topam este afin 2003 de casi o 15 %, superands e 2400 millones

deguros.

haciéndolo por sparado y nos acer-
caremaos al mercado con una solu-
citm integrada”, apunta Nevado.
Segiin Lodeirn, “este acuendo be-
neficiar tanto a los imrersoresy
promotores como al usuario-final™.
Los imversores y mds especialmen-
te [0S que o Ccuentn con estruchs-
raen Espafia, y los promotores en
ETR “necesitan operadores espe-
cializados en la pestion de este tipo
de activos, que tengan capacidad
para administrar grandesvolime-
nes y una amplia presencia geogra-
fica”, apunta el CED de Activam.
Lodeiro espera que esta nueva li-
nea de negocio represente alrede-
dor del 20% de la facturacidn dela
compariia el proedmo afio, mieniras
que Acierta lcanzard este porcen-
taje de forma previsible en 2025
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