NOTA DE PRENSA

Fuente de la Salud se consolida como el foco
inmobiliario de la ciudad de Cérdoba

e Con mas de 1.000 viviendas en desarrollo, el barrio cuenta con
mas de la mitad del total de nuevas promociones en Cérdoba

e Se encuentran disponibles viviendas de 2 dormitorios desde
203.740 €, de 3 dormitorios desde 256.790 € y las de 4 alcanzan la
media de 328.036€

Madrid, 18 de junio de 2024. — Fuente de la Salud, el nuevo barrio de Cérdoba, esta
siendo testigo de un gran crecimiento inmobiliario. Actualmente, esta zona esta a
punto de convertirse en el epicentro de la inversién y del crecimiento de Cérdoba,
con mas de 1.090 viviendas en desarrollo. Esta es la principal conclusion del analisis
del mercado de vivienda de nueva construccion en Cérdoba realizado por Activum
Real Estate, una consultora lider en el sector inmobiliario, que revela una oferta de
alrededor de 2.000 nuevas viviendas en desarrollo en la ciudad.

Fuente de la Salud: un barrio en expansion

Fuente de la Salud se ha consolidado como una zona de alto crecimiento, atrayendo
a numerosos promotores nacionales que han visto el potencial de esta area. Con un
total de mas de 1.090 viviendas en desarrollo, Fuente de la Salud representa mas de
la mitad del total de nuevas viviendas en Cérdoba.

Promotores con mas viviendas en Fuente de la Salud
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Fuente: Activum.es a 06/2024. Para elaborar esta tabla se han estudiado diferentes portales del sector
inmobiliario.

Neinor Homes encabeza el ranking de promotores con el 26% del total de viviendas,
lidera el mercado con dos grandes proyectos: Patriarca Homes, una impresionante
promocién de 140 viviendas y, Gran Capitan Homes, una comunidad de 137
viviendas con disefio moderno. Siguiendo de cercay, listas para la entrega inmediata,
Kronos Homes se posiciona con el 19% del total de viviendas, distribuidas en Tribeka
I, que cuenta con 130 viviendas, y Flow, con 78 viviendas.

Efico Homes abarca el 13% del total de viviendas con su exclusivo proyecto Onsen
Residencial, que ofrece 138 viviendas con piscina comunitaria y destacadas
terrazas. Impact Homes introduce Residencial El Mirador, un desarrollo conlO1
viviendas con vistas panoramicas, representando el 9% del total de viviendas en la
zona.

Grupo Insur y Via Célere también tienen una presencia significativa en Fuente de la
Salud, con una representacion del 9% y del 8% respectivamente. Grupo Insur esta
desarrollando Terrazas de Santa Rosa ll, con 99 viviendas, mientras que Via Célere
ofrece su proyecto Célere Mirabueno fase | y Célere Mirabueno fase ll, con 46 y 44
viviendas respectivamente.

Inmoclever aporta el 7% del total de viviendas del barrio con su proyecto Puntal del
Brillante, que incluye 79 viviendas. Panarento ofrece dos promociones en Norefa:
La Finca de los Jardines, con 70 viviendas, y La Finca de los Jardines |V, con 30
viviendas adicionales, sumando un 5% del total.

Es evidente que el notable crecimiento en Fuente de la Salud refleja la confianza de
los promotores en esta zona, anticipando una demanda creciente debido a su
ubicacion estratégica y las modernas infraestructuras desarrolladas. Con una variada
oferta de viviendas adaptadas a diferentes necesidades y presupuestos, Fuente de
la Salud se posiciona como uno de los lugares mas atractivos para vivir en Cérdoba.

Precios Medios en Fuente de la Salud Segun Tipologias
El precio promedio de las viviendas en Fuente de la Salud varia dependiendo de la
tipologia:

e Para viviendas de un dormitorio: 163.350 €

e Para viviendas de dos dormitorios: 203.740 €

e Para viviendas de tres dormitorios: 256.790 €

e Para viviendas de cuatro dormitorios: 328.036 €
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Esta gama de precios ofrece opciones para diferentes necesidades y presupuestos,
reflejando la diversidad y accesibilidad del mercado inmobiliario en esta zona
emergente de Cérdoba.

Perfil del Comprador

El perfil del comprador en Fuente de la Salud muestra tendencias claras y definidas,
asi como la diversidad de demandas y necesidades que el mercado inmobiliario de
Fuente de la Salud estéa preparado para satisfacer. Un 70% de compradores optan
por viviendas de tres dormitorios, seguido por un 20% que prefieren viviendas de
dos dormitorios, y un 10% que buscan viviendas de cuatro dormitorios.

En términos de finalidad, el 90% de los compradores adquiere viviendas como
residencia habitual, mientras que el 10% restante lo hace con fines de inversion.
La superficie media de las viviendas compradas es de 85m?

La procedencia de los compradores es mayoritariamente de Cérdoba capital. Donde
un 40% tiene entre 45 y 54 anos, un 30% tiene entre 35 y 44 afos, un 20% esta en
la franja de 55 a 64 arios, un 8% tiene menos de 34 afos, y solo un 2% supera los 65
anos.

En cuanto al estado civil, el 65% de los compradores son matrimonios con hijos,
seguidos por un 20% de parejas jovenes. Los solteros, parejas senior e inversores
representan cada uno un 5% del total.
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inmobiliario.
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Acerca de Activum

Activum Real Estate Consulting lleva trabajando en el Sector Inmobiliario mas de 25 anos y actualmente lidera la consultoria
inmobiliaria prestando servicios a los principales promotores, plataformas y fondos de inversién. Presente en Madrid, Catalunia,
Comunidad Valenciana, Islas Baleares, Andalucia, Murcia y Aragon.

La experiencia en el sector y su &gil, diversa y dimensionada organizacion permite ofrecer diferentes tipos de servicios: inversiones,
proyectos integrales, research, project management, comercializacion, Build to Rent, marketing inmobiliario, consultoria y back office.

“Marcamos la diferencia con nuestra gestion integral de todo el ciclo inmobiliario, con nuestro equipo multidisciplinar y con nuestro
componente de conocimiento local, basico en la comercializacién y gestion”, afirma Antonio Lodeiro, CEO de Activum.

Para mas informacién:

ACTIVUM ‘ Burson Cohn & Wolfe
Catalina Garces

Estefania Fernandez, Ejecutiva de Marketing y Comunicacién. catalina.garces@bcw-global.com

691571292 630 000 762

estefaniafernandez@activum.es

Carolina Navarro
Carolina.navarro@bcw-global.com
666 302 825

Izaskun Martinez
izaskun.martinez@bcw-global.com
670 094 074

Tania Roel, Directora de Marketing y Comunicacién.
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